Assistente Commerciale: Stage extra-curriculare finalizzato all’assunzione

Descrizione dell’opportunità
La risorsa fornirà supporto al Responsabile Commerciale nelle attività quotidiane.
Principali attività:
· Gestione dei rapporti con clienti di alta gamma, in particolare esteri;
· Coordinamento dei flussi comunicativi e informativi verso gli uffici Produzione, Commerciale, Logistico e Amministrativo;
· Gestione della documentazione commerciale (richieste offerte, conferme d’ordine, ecc.);
· Utilizzo del gestionale aziendale, del CRM e gestione della corrispondenza.
Il profilo ideale è interessato all’area commerciale, con ottime doti relazionali e proattività nel rapporto con i clienti.
Trattandosi di una realtà di piccole dimensioni, sono apprezzate solide competenze specialistiche acquisite nel percorso di studi, utili a collaborare con i vari uffici aziendali.

Obiettivi formativi
Il tirocinio mira all’acquisizione di know-how e competenze pratiche nell’area commerciale attraverso:
· L’affiancamento a un tutor senior;
· Contatti diretti con il mercato e con clienti italiani ed esteri.

Durata indicativa
6 mesi

Requisiti
Competenze informatiche
· Ottima conoscenza del pacchetto Office, Outlook, ecc.
Competenze specialistiche
· Fondamentale un’ottima conoscenza della lingua inglese;
· Preferenziale conoscenza della lingua francese.
Caratteristiche personali
· Ottime doti organizzative;
· Ottima conoscenza della lingua inglese, preferibilmente acquisita all’estero;
· Interesse per il settore tessile–abbigliamento (titolo preferenziale).
