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Step 1 

Descrivere la soluzione in relazione al bisogno

2

.

• Quali sono gli elementi che caratterizzano la nostra soluzione?

• Come rispondono in maniera puntuale ai bisogni che abbiamo individuato?



Step 2

Descrivere la soluzione in termini di vantaggio 
competitivo rispetto ai competitor

3

.

Il vantaggio acquisito dall’impresa sulla concorrenza, dovuto all’offerta di un valore superiore per i 
consumatori in termini di convenienza (prezzi più bassi) o di miglior rapporto qualità-prezzo (ossia 
maggiori benefici per un prezzo più elevato) o di caratteristiche della soluzione migliori.

• Quali sono i vantaggi competitivi dei nostri principali competitors?

• Quali potrebbero essere i loro elementi di differenziazione?



Step 3

Definire Value Proposition e Business Model 
della propria soluzione 
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In particolare: quali sono i customer segment, le value proposition e i revenue stream?
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Assignment 3



Output

L’output dell’assignment è:

• Presentazione PPT, da presentare nel prossimo MODULO (29-30 Maggio @ Caniana):
• Data di consegna (limite): 28 Maggio ore 12.00

La presentazione deve essere caricata su Moodle nella sezione dedicata. 

Fissare da subito un momento di verifica con le aziende e fissare anche la data nella 
settimana precedente l’evento finale per confrontarsi sulla presentazione del lavoro. 

La presentazione deve contenere i seguenti aspetti:
1. Breve recap del bisogno con i dati a supporto
2. Sintesi della validazione del bisogno
3. Descrizione della soluzione proposta
4. Il modello di business (in particolare itre building blocks fondamentali)
5. Analisi della competizione (mettendo a confronto soluzione e modello di business con quello 

dei competitors).

Integrare il report con il lavoro fatto.
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Evento finale
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5 Giugno Pomeriggio


